C 383/34 Dziennik Urzedowy Unii Europejskiej 17.11.2015

Opinia Europejskiego Komitetu Ekonomiczno-Spolecznego w sprawie wplywu TTIP na MSP
(opinia z inicjatywy wlasnej)

(2015/C 383/06)

Sprawozdawca: Emmanuelle BUTAUD-STUBBS
Wspolsprawozdawca: Panagiotis GKOFAS

Dnia 11 grudnia 2014 r. Europejski Komitet Ekonomiczno-Spoteczny postanowil, zgodnie z art. 29 ust. 2
regulaminu wewngtrznego, sporzadzi¢ opini¢ z inicjatywy wlasnej w sprawie

wplywu TTIP na MSP.

Sekcja Stosunkéw Zewnetrznych, ktérej powierzono przygotowanie prac Komitetu w tej sprawie, przyjela
swoja opini¢ dnia 11 czerwca 2015 r.

Na 509. sesji plenarnej w dniach 1 i 2 lipca 2015 r. (posiedzenie z dnia 2 lipca 2015 r.) Europejski Komitet
Ekonomiczno-Spoleczny stosunkiem gloséw 187 do 2 (2 osoby wstrzymaly si¢ od glosu) przyjal nastepujaca
opinig¢:

1. Whnioski i zalecenia

1.1.  Majac na uwadze znaczenie matych i $rednich przedsigbiorstw (MSP) dla gospodarki europejskiej, EKES uwaza, ze
nalezy dysponowac szczeg6towa oceng skutkow w odniesieniu do kazdego sektora oraz kazdego panstwa cztonkowskiego,
zwhaszcza jesli chodzi o wplyw na zatrudnienie i etyk(; zawodowg. Ocena ta powinna dotyczy¢ przewidywalnych
konsekwencji, jakie miatoby dla europejskich MSP wejscie w zycie TTIP w wynegocjowanej obecnie formie.

1.2.  Dwa badania przeprowadzone przez DG Trade na temat MSP — jedno w sprawie wyzwan i mozliwosci dla MSP
zajmujacych sie eksportem ogélnie ('), a drugie nowsze, z kwietnia 2015 r., ktore bardz1e) konkretnie dotyczy MSP
i transatlantyckiego partnerstwa w dziedzinie handlu i inwestycji (TTIP) (%), sa z pewnoscia Przydatne ale nie obejmuja
wszystkich aspektéw. O ile ukazuja pewne trudnosci zwigzane z umi¢dzynarodowieniem MSP i napotykanym1 przez nie
barierami handlowymi i regulacyjnymi, to nie przedstawiaja jednak dokladnych, uzasadnionych i szczegétowych
szacunkéw wplywu, jaki TTIP moze mie¢ na przedsigbiorstwa eksportujace i nieeksportujgce bedace czgscia réznych
faficuchéw wartodci, z podzialem na poszczegdlne sektory i panistwa cztonkowskie.

1.3, EKES zwraca si¢ zatem do Komisji Europejskiej o przeprowadzenie nowej oceny skutkéw dotyczacej MSP, bardzo
malych przedsi¢biorstw i mikroprzedsigbiorstw oraz wolnych zawodéw, niezaleznie od tego, czy zajmuja si¢ one
wywozem, czy tez nie, w celu pomiaru potencjalnych skutkéw utworzenia zintegrowanego rynku transatlantyckiego w ich
sektorach gospodarki (np. w rolnictwie i sektorze rolno-spozywczym, turystyce, rzemiosle, hotelarstwie, gastronomii,
przemysle, ustugach itd.). Wazne jest, abySmy byli w stanie przewidzie¢, jakie skutki wywrze otwarcie bardziej
zintegrowanego rynku transatlantyckiego na te przedsigbiorstwa. Czy TTIP i nowe ramy konkurencji spowodujg zmiany ich
modelu biznesowego, metod produkeji, ram regulacyjnych, charakteru $wiadczonych ustug lub strategii w zakresie
inwestycji i zatrudnienia?

1.4, EKES pragnie skorzysta¢ z okazji, jakg stwarzaja negocjacje ze Stanami Zjednoczonymi, by zapewni¢ lepsze
monitorowanie pohtyk wsparcia dla MSP po obu stronach Atlantyku z zastosowaniem podejécia opartego na faktach (np.
poprzez oceng poréwnawczg dotyczacg zamowien pubhcznych i MSP, dostepu do finansowania i warunkéw rynku
finansowego, zarzadzania kleskami zywiotowymi, wymogéw i informacji co do dostgpu do rynkéw oraz standardéw dla
malych przedsigbiorstw (Small Business Standards)) Poréwnanie to bez watpienia pozwoli okre$lié nowe dzialania
w zakresie wsparcia MSP, po to by wzmocni¢ wdrazanie w praktyce europejskiego ,Small Business Act”. Komitet
opracowuje obecnie opini¢ na ten temat (INT/755), ktéra stanowi kontynuacje wezesniejszych opinii dotyczacych tego
zagadnienia. Uwaza, ze nadszedl odpowiedni moment, aby instytucje europejskie uwzglednily wystosowany przez
europejskie i krajowe organizacje MSP apel o prawnie wigzgcy ,Small Business Act” i wigkszg koordynacje miedzy polityka
przemystows i handlowg. Nalezy réwniez przeksztalci¢ sie¢ ,petnomocnikéw ds. MSP” w skuteczniejszy, pelnoprawny
organ koordynacji, monitorowania i wdrazania polityki na rzecz MSP na rynku wewngtrznym, organ, ktéry bronitby
nowych potrzeb MSP oraz dbatby o rozwigzania dostosowane do specyfiki MSP.

() Nota gtéwnego ekonomisty DG Trade SMEs are more important than you think! Challenges and opportunities for EU exporting SMEs
(http:/[trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2014/september/tradoc_152792.pdf).

() Small and Medium Sized Entreprises and the Transatlantic Trade and Investment Partnership
(http:/[trade.ec.curopa.eu/doclib/docs/2015april /tradoc_153348.pdf).


http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2014/september/tradoc_152792.pdf
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2015/april/tradoc_153348.pdf
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1.4.1.  Sama kategoria MSP jest w UE bardzo zréznicowana, a duzy jej odsetek stanowig bardzo mate przeds1¢b1orstwa
zatrudmajqce mniej niz 9 pracownikéw. Ponadto podzial MSP ze wzgledu na profil i wielkos¢ jest réwniez bardzo
zroznicowany w poszczegdlnych panstwach czlonkowskich. To samo dotyczy wolnych zawodéw — regulowanych
i nieregulowanych. W zwigzku z tg duza obecnoscig mikroprzedsi¢biorstw w sektorach handlu, przemystu i rzemiosta
EKES zaleca, by Komisja Europejska w porozumieniu z instytucjami najbardziej zainteresowanych panstw cztonkowskich
(w tym publicznymi lub prywatnymi instytutami badawczymi i uczelniami wyzszymi) zorganizowala w terenie kampanie
uswiadamiajace i informacyjne oraz seminaria szkoleniowe stuzace lepszemu zrozumieniu réznych rozdziatéw TTIP oraz
objetych nim sektoréw i zwigzanych z nim mozliwosci i zagadnien, ktére nalezy monitorowac.

1.42.  Wolne zawody — regulowane i nieregulowane — tworzag w UE system wrazliwych ustug w interesie
zleceniodawcdw i 0gdtu spoleczenistwa, ktérym to ustugom przyznano szczegélng role.

1.5.  EKES wyraza zadowolenie, ze negocjacje obejmuja rozdzial poswigcony MSP, ale pragnie poprawic jego tres¢
i w zwigzku z tym przedstawia propozycje w czgdci dotyczacej uwag szczegdtowych. Obecna tres¢ zaproponowana przez
Komisje Europejska powinna zostaé uzupelniona o szereg aspektéw, w szczegdlnosci o zasady reprezentacji MSP
w przysztym Komitecie MSP oraz o zadania tego ostatniego.

EKES wzywa Komisj¢ Europejska, Parlament Europejsk1 i inne wiasciwe organy do wprowadzenia do obecnych i przysztych
negocjacji handlowych statego rozdzialu poswigconego MSP, w ktorym uwzgledniono by interesy unijnych MSP w celu
wykorzystania potencjalnych korzy$ci w réznych regionach i na réznych rynkach.

W polaczeniu z zastosowaniem w polityce handlowej zasady ,najpierw mysl na malg skale” zapewni to MSP mozliwos¢
skorzystania z proceséw globalizacji i odgrywania w nich pierwszoplanowej roli.

1.6.  EKES apeluje do pelnomocnika KE ds. MSP, by zadbal o reprezentacje matych przedsigbiorstw i mikroprzedsie-
biorstw w procesie negocjacji i o to, by zapewni¢ im przynajmniej jedno miejsce w grupie doradczej (TTIP Advisory Board),
co ma Zapobiec brakowi informacji, zagwarantowaé niezbedng wiedze wielosektorowa i spetnié podstawowe wymogi
przejrzystodci informacji i danych bedacych przedmiotem wspdlnego zainteresowania. Zaleca réwniez wprowadzenie
srodkéw wspierania organizacji gospodarczych, zawodowych i sektorowych MSP w ich dziataniach na rzecz pomocy
i doradztwa dla MSP i mikroprzedsiebiorstw we wspolpracy z zainteresowanymi instytucjami naukowymi i badawczymi
oraz zapewnienie im w razie potrzeby Srodkéw finansowania. Apeluje o wzajemne uznawanie kwalifikacji i certyfikacji na
wszystkich poziomach dzialania panstwowego oraz o réwne szanse w zamowieniach publicznych na wszystkich
szczeblach (takze jednostek federalnych, regionéw i gmin).

2. Uwagi og6lne

2.1. Znaczenie MSP po obu stronach Atlantyku

Mimo iz Europejczycy i Amerykanie maja odrebne definicje MSP, przedsigbiorstwa te zapewniaja wigkszos¢ dziatalnosci
gospodarczej, warto$ci dodanej i miejsc pracy tworzonych po obu stronach Atlantyku. Ten duzy udzial oznacza, ze wplyw
transatlantyckiego partnerstwa handlowo-inwestycyjnego (TTIP) na gospodarke pod wzgledem wartosci dodanej i tworzenia
relacji bedzie dzietem MSP i ich zdolnosci do wykorzystywanla mozliwosci zdobywania nowych rynkow i dostosowania si¢
do nowej sytuacji. Z licznych badan wymka ze MSP dzialajace na skale migdzynarodowa czgsciej s3 Zrédlem innowacji,
notuja szybsze tempo wzrostu i tworzg wigcej miejsc pracy, ktére sg lepiej platne.

2.1.1.  MSP w UE — w rzeczywistosci bardzo czgsto bardzo mate przedsigbiorstwa

W UE mate lub $rednie przedsi¢biorstwo to przedsigbiorstwo, ktdre zatrudnia mniej niz 250 os6b i ktérego roczne obroty
nie przekraczaja 50 mln EUR. Wedtug danych Komisji Europejskiej w UE istnieje ponad 20 min MSP, ktére reprezentuja
98 % wszystkich przedsigbiorstw, 67 % ludnosci czynnej zawodowo i 58 % wartosci dodanej brutto. W latach 2002-2010
europejskie MSP odpowiadaty za 85 % miejsc pracy utworzonych w UE.
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Wedhug najnowszego sprawozdania Komisji Europejskiej europejskie MSP odpowiadaja za 28 % catkowitego wywozu
bezposredniego do USA, co $wiadczy o tym, ze istnieje pewien margines w zakresie mozliwo$ci wzrostu. Sposréd 790 tys.
przedsigbiorstw europejskich prowadzqcych wywéz do krajow spoza UE, 619 tys. to MSP, z czego 353 tys.
mikroprzedsiebiorstwa zatrudniajagce mniej niz 9 pracownikéw, co dowodzi, ze ich niewielkie rozmiary nie ograniczaja
im mozliwo$ci wywozu (7).

Z kolei odsetek europejskich MSP, ktére prowadza obecnie wywéz do Stanéw Zjednoczonych, jest stosunkowo maly:
wedtug wspomnianego sprawozdania chodzi o 150 tys. przedsigbiorstw, z czego 65 tys. takich, ktore zatrudnlajq ponizej 9
pracownikéw. Taki udziat procentowy, ponizej 1% europejskich MSP sposréd przeszto 20 mln, wydaje sie bardzo niski.
Wiele MSP i mikroprzedsigbiorstw w niektorych krajach (np. we Wioszech) ma wysokie notowania, jesli chodzi o wymiane
handlowsg z rynkami w USA. Niemniej dane Eurostatu uwzgledniaja wylacznie wywoz bezposredni, a wiele MSP
i mikroprzedsigbiorstw dzialajagcych w ramach podwykonawstwa lub $wiadczacych ustugi dla biznesu (B2B) wytwarza
towary lub ustugi posrednie, ktére sg nastgpnie tgczone po to, by zosta¢ wyeksportowane do USA. Innym wyjasnieniem ich
tak niewielkiej hczby jest udzial, jaki w gospodarce europejskiej maja MSP i mikroprzedsigbiorstwa zwigzane z gospodarkq
lokalna, ktdre nie s3 zainteresowane wywozem lub inwestycjami za granica. Istnieje jednak z calg pewnoscig znaczny
margines w zakresie mozliwosci wzrostu przedsigbiorstw potencjalnie zainteresowanych wywozem lub juz prowadzacych
wywoz do innych panstw trzecich.

2.1.2. MSP w USA - przedsighiorstwa bardziej ustrukturyzowane

W Stanach Z)ednoczonych za MSP uwaza si¢ przedmgblorstwa zatrudniajace ponizej 500 pracownikéw, a w niektorych
sektorach ponizej 1 000 a nawet 1 500 pracownikow (7). Przedsigbiorstwa te — ktére zatem moga by¢ wielokrotnie wigksze
od swoich odpowiednikéw w UE — réwniez stanowia trzon gospodarki amerykanskiej. MSP w USA, w liczbie 28 mln,
stanowia 99 % ogolu przedsigbiorstw amerykanskich, zatrudniaja przeszlo 50 % pracownikéw sektora prywatnego
i zapewniajg 65 % nowych miejsc pracy netto tworzonych w tym sektorze.

2.2. Znaczenie TTIP dla MSP

2.2.1.  Ze wzgledu na swoja wielkos¢ MSP s3 czesto poszkodowane przez nieproporcjonalnie wysokie taryfy celne
i wymogi regulacyjne, ktére ciazg na handlu transatlantyckim, gdyz potrzebuja wigkszych zasobéw i kompetencji niz duze
przedsigbiorstwa, aby przezwyciezy¢ bariery handlowe przy niewielkiej skali i warto$ci wymiany. Dlatego tez
przedsigbiorstwa te skorzystaja na liberalizacji $rodkéw taryfowych i pozataryfowych przewidzianej w umowie
transatlantyckiej. W opinii EKES-u ,Transatlantyckie stosunki handlowe a poglady EKES-u na temat wzmocnionej
Wspo1pracy i ewentualnej umowy o wolnym handlu UE-USA” EKES przedstawil juz szczegdlowy wykaz mozhwosc1
i kwestii, ktore nalezy monitorowaé, w odniesieniu do wszystkich zagadnien bedacych przedmiotem negocjacji ().

2.2.2.  Jedna z gtéwnych spodziewanych korzysci ptynacych z TTIP dla MSP moga by¢ wyniki wspétpracy regulacyjnej,
ktére mogg doprowadzi¢ do harmonizacji i zblizenia niektorych przepiséw oraz wzajemnego uznawania inspekgji lub
certyfikacji. Niemniej EKES pragnie przy tej okazji przypomnie¢ o mocnym zobowigzaniu podjetym przez obie strony, by
TTIP nie doprowadzi%o do obnizenia obecnych standardéw technicznych W zwigzku z tym obiecujgco przedstawia}aby sig
analiza wartoci dodanej uzyskanej w ramach do$wiadczen unijnej organizacji Small Business Standards, wspieranej przez
KE we wspélpracy z najbardziej reprezentatywnymi organizacjami MSP. Wspélpraca regulacyjna musi mie¢ przejrzysty
charakter i musi przestrzega¢ autonomii regulacyjnej panstw cztonkowskich i Unii Europejskiej, a jednoczesnie zachowaé
ich prawo do wprowadzania $rodkéw, ktore uznaja za odpowiednie, w takich dziedzinach, jak ochrona zdrowia,
konsumentdéw, pracownikow i srodowiska.

2.3. Rozwdj MSP w skali migdzynarodowej
Wedtug WTO rozwéj MSP na szczeblu migdzynarodowym mozna podzieli¢ na cztery etapy:
— bezposredni wywéz do panstwa trzeciego,

— wywodz z pomocg niezaleznych partneréw zagranicznych,

’)  Zob. przypis 1.
https:/|www.sba.gov/sites/default/files/files/Size_Standards_Table.pdf
Dz.U. C 424 z 26.11.2014, s. 9.

—~——~
-
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— tworzenie spélek zaleznych za granicg,
— budowa infrastruktury za granica, by produkowa¢ i sprzedawaé w kraju docelowym eksportu.

Na kazdym z tych etapéw MSP powinny koniecznie dysponowa¢ dodatkowymi informacjami, zdolnoscia zapewnienia
zgodnosci administracyjnej oraz zasobami ludzkimi i finansowymi, jako Ze zanim przystapia do wywozu towaréw iflub
ustug, muszg posia$¢ dobra znajomos¢ przepiséw odnosnego rynku. Nastepnie muszg byé w stanie opracowac strategie na
dluzszy okres, aby znalei¢ sobie miejsce w kraju wywozu i ostatecznie w pelni si¢ tam zintegrowac, dzieki
przedsigbiorstwom lokalnym korzystajgcym z lokalnych zasobéw ludzkich w sposéb zgodny z lokalnymi przepisami.
Naturalnie gospodarka cyfrowa moze poméc MSP w szybszym umiedzynaradawianiu si¢. Szybki rozwdj handlu
elektronicznego oferuje malym przedsigbiorstwom szersze mozliwosci biznesowe, zwlaszcza w sektorze towaréw
konsumpcyjnych (bezposrednie relacje handlowe z konsumentami — B2C), a w wypadku wolnych zawodéw — réwniez
w sektorze B2B.

Z analizy przeprowadzonej przez Komisje Europejska wynika rowniez, ze istnieje zwigzek miedzy w1e1kosc1q firmy
a wielkoscia wywozu. MSP stanowig 81 % przed51§b10rstw eksportowych, ale tylko 34 % wielkosci wywozu (%), cho¢ na
specjalnych rynkach niszowych na calym $wiecie maja udzial przekraczajacy 50 %.

2.4. Stopieri umigdzynarodowienia MSP w USA i w UE

Wedtug niektorych Zrédel stopiefi internacjonalizacji europejskich MSP jest wyzszy niz amerykafiskich. Rozbiezno$¢ ta
wynika przede wszystkim z udzialu europejskich MSP w rynku wewnatrzeuropejskim, ktorego budowa weciaz jeszcze
daleka jest od ukoniczenia: wymiany te stanowig pierwszy etap ich umi¢dzynaradawiania i dzigki temu, ze poprawiaja ich
znajomos¢ rynkéw zagranicznych, pomagaja w znajdywaniu rynkéw poza UE. Nie wydaje sig, by rozmiar stanowit czynnik
blokujacy: w pewnych pafistwach cztonkowskich 90 % przedsiebiorstw eksportujacych stanowia MSP, a w niektore sektory,
takie jak sektor rolno-spozyweczy, sektor mody, mebli lub maszyn, ustugi w zakresie planowania i rozwoju, sg szczegdlnie
nastawione na wywoz.

Mimo iz statystyki na ten temat nie s3 zbyt liczne i czasami trudne do analizowania z powodu réznorodnosci metod i nie
zawsze poréwnywalnych danych, badania przeprowadzone na zlecenie Komisji Europejskiej (') wykazuja, ze 42 % MSP
w UE wykazuje pewna forme¢ umigdzynarodowienia.

Umiedzynarodowienie przedsigbiorstwa czesto wigze si¢ z takimi czynnikami, jak:
— intensywno$¢ eksportowa w danym sektorze dziatalnosci,
— wielko$§¢ rynku wewnetrznego.

Stopieri umiedzynarodowienia europejskich MSP jest wyzszy w takich sektorach, jak handel hurtowy, przemyst
wydobyweczy, sektor wytworczy, badania naukowe i sprzedaz pojazd(')w mechanicznych cho¢ jest stosunkowo niewielki
w takich dziedzinach, jak ustugi prawne, budownictwo, planowanie i rozwéj oraz ustugi w zakre51e Oplekl zdrowotne;j,
ktore z racji swego charakteru s3 w wigkszym stopniu uzaleznione od bliskosci z klientem lub pacjentem (%).

Wedhug amerykanskiego badania poswigconego tej problematyce (°) MSP odpowiadaja za okoto 30 % wywozu towaréw
z USA, a ich gléwnymi rynkami przeznaczenia sg Kanada i Meksyk, czyli rynki partnerskie w ramach NAFTA. Wiréd
gtownych kategorii towaréw sprzedawanych za granicg znajdujg si¢ maszyny oraz produkty elektryczne i chemiczne. Dane
dotyczace eksportu us}ug amerykanskich MSP sa bardzo ograniczone, ale wedtug niektorych szacunkéw znaczng czesé
dzialalno$ci wywozowej USA stanowig ustugi $wiadczone w ramach wolnych zawodéw.

© Zob. przypis 1.

@ Umigdzynarodowienie MSP — Sprawozdanie ostateczne 2010. Annual report on European SMEs 2013/2014 (Sprawozdanie roczne za
rok 2013/2014 w sprawie europejskich MSP) (http://ec.europa.eu/growth/smes/business-friendly-environment/performance-
review/files[supporting-documents/2014/annual-report-smes-2014_en.pdf, s. 62).

®)  Zob. przypis 7.

() USITC, Small and Medium-Sized Enterprises: Overview of Participation in U.S. Exports (Udziat MSP w amerykariskim eksporcie), 2010
(http:/[www.usitc.gov/publications/332/pub4125.pdf).


http://ec.europa.eu/growth/smes/business-friendly-environment/performance-review/files/supporting-documents/2014/annual-report-smes-2014_en.pdf
http://ec.europa.eu/growth/smes/business-friendly-environment/performance-review/files/supporting-documents/2014/annual-report-smes-2014_en.pdf
http://www.usitc.gov/publications/332/pub4125.pdf
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2.5. Obecna rola MSP w transatlantyckiej wymianie handlowej i inwestycyjnej

Dwustronny handel transatlantycki charakteryzuje si¢ duzg skalg wymian z udzialem przedsi¢biorstw wielonarodowych.
W wyniku tego wigkszo$¢ tych dwustronnych wymian stanowia wewnatrzgrupowe przeplywy towaréw i ustug, ale
réwniez wymiany licencji i praw wiasnosci intelektualnej oraz przeplyw kapitalu pomiedzy spétkami dominujacymi a ich
spotkami zaleznymi.

W badaniu Komisji po$wigconym MSP i TTIP wskazano, ze MSP odpowiadaja za 28 % wolumenu wywozu z UE w 2012
r. Liczba ta jest nizsza niz $rednia wielkos¢ eksportu MSP na wszystkie rynki poza UE, ktéra wynosi 32 %. Liczbe te nalezy
réwniez rozpatrywac w perspektywm udziatu MSP wéréd przedsiebiorstw zajmu]qcych si¢ wywozem do USA, ktory Wynosi
88 %, czyli znacznie wiecej niz $rednia dla MSP eksportujgcych poza UE, ktéra wynosi 78 %. Dane te potwierdzaja teze, Ze
znaczna czg$¢ eksportu jest generowana przez handel wewnatrzgrupowy, co wskazuje na potencjal, )ak1 umowa
transatlantycka moze stanowic dla pobudzenia eksportu i inwestycji europejskich MSP. Nalezy jednak zauwazy¢, ze dane te
nie obejmuja wywozu posredniego dokonywanego przez europejskie MSP, ktére jako podwykonawcy i producenci
poHabrykatow uczestniczg w opracowywaniu gotowych produktéw ztozonych wywozonych do Stanow Zjednoczonych.
Na poziomie pafistw cztonkowskich odnotowuje si¢ duze rozbieznosci w zakresie liczby i wielkosci wywozu
eksportujacych MSP.

Brakuje doktadnych danych liczbowych dotyczacych amerykafiskich MSP eksportu]qcych do UE oraz wielkosci tego
wywozu. Niemniej MSP w USA odpowiadaja za 33 % eksportu USA (*%), wigc maja udzial bardzo zblizony do sytuadji
obserwowanej w Unii Europejskie;j.

2.6. Gléwne przeszkody napotykane przez MSP

Z powodu swojej wielkosci MSP zwykle napotykaja wigksze trudnosci we wchodzeniu na rynki zagraniczne, w pokrywaniu
dodatkowych kosztéw zwigzanych z malym wolumenem wymiany, oraz w dostosowaniu si¢ do przepiséw lokalnych.
Wed}ug Sergia Arzeniego, dyrektora Centrum Przedsigbiorczosci, MSP i Rozwoju Lokalnego OECD, ,,kosthf przestrzegania
przepiséw moga by¢ proporcjonalnie 10 do 30 razy wyzsze dla MSP niz dla duzych przedsigbiorstw” (

Podsumowujac, mozna powiedzie¢, ze podczas wkraczania na aren¢ migdzynarodowa MSP napotykaja trudnosci
wynikajace z ich niewielkiego rozmiaru i ograniczonych zasobdw, ktére to trudnosci musza przezwycigzy¢, zanim zaczng
rozwigzywa¢ problemy zwiazane z konkretng wymiang handlowg lub inwestycja. Chodzi tu o:

— bariery w dostepie do finansowania wywozu,

— brak aktualnych informacji i danych na temat wymogéw dotyczacych produktéw lub ustug,

— niewystarczajaca znajomos¢ rynku, na ktérym chea sprzedawaé swoje produkty lub ustugi (badanie rynkowe),
— trudnosci w znalezieniu potencjalnych klientéw oraz w nawigzaniu kontaktéw z nimi,

— personel nieposiadajacy odpowiedniego wyszkolenia, by zarzadzaé rozwojem migdzynarodowym lub nawigzywal
kontakty z inwestorami lub importerami,

— brak zachet i wsparcia ze strony wladz publicznych oraz pewne obcigzenia biurokratyczne zwiazane z polityka pomocy
panstwa,

— bariery kulturowe i jezykowe,

— niesp6jne przepisy, systemy dostosowania i uznawania kwalifikacji oraz zezwolen na wykonywanie dziatalnosci.

("%  The Transatlantic Trade and Investment Partnership — Big Opportunities for Small Business (Transatlantyckie partnerstwo handlowo-
inwestycyjne — Duze mozliwosci dla malych przedsigbiorstw), Atlantic Council (http://www.atlanticcouncil.org/images/
publications/TTIP_SME_Report.pdf, s. 3).

(')  WTO, wt/COMTD/AFT[W/53, 5. 23.


http://www.atlanticcouncil.org/images/publications/TTIP_SME_Report.pdf
http://www.atlanticcouncil.org/images/publications/TTIP_SME_Report.pdf
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Bioragc pod uwage te niedobory, MSP w pierwszym rzedzie potrzebuja dostosowanych ustug wsparcia i doradztwa
(doradztwo indywidualne lub coaching, tutoring badZz mentoring itd.), $wiadczonych zazwyczaj przez organizacje
zawodowe i branzowe.

Jesli chodzi o przeszkody w handlu i inwestycjach, jakie napotykaja europejskie przedsigbiorstwa w USA, do$¢ trudno je
sklasyfikowa¢ wedlug hierarchii waznosci, jako ze przedsigbiorstwa czgsto opisuja napotykane bariery bez przypisywania
ich okreslonej kategorii. Istnieje réwniez rdznica miedzy przeszkodami napotykanymi przez przedsigbiorstwa
nieeksportujace a przeszkodaml faktycznie napotykanymi przez. przedsigbiorstwa eksportujace. Jednakze — na podstawie
szeregu badan i sondazy ('%) — nastepujace bariery mozna uzna¢ za najwazniejsze:

— bardzo rézne zakresy odpowiedzialnosci i mozliwo$¢ ich ubezpieczania po kosztach zgodnych z zasadami rynku,

— koszty wywozu towaréw (z wylaczeniem cla) zwigzane z kosztami transportu, dtugimi i ztozonymi formalno$ciami
celnymi oraz koniecznoscig zatrudnienia lub oplacenia agenta celnego oraz, w szczegdlnosci w Stanach
Zjednoczonych, posiadania ubezpieczenia na wypadek ewentualnych roszczen odszkodowawczych,

— trudnosci w dostepie do kredytéw wywozowych,
— podatki i cla, ktore wcigz stanowig istotng bariere w niektérych sektorach, takich jak tyton, tekstylia i odziez,
— zlozone reguly dotyczace pochodzenia oraz koszty Swiadectw pochodzenia,

— dostosowanie si¢ do réznych przepiséw technicznych, sanitarnych i fitosanitarnych oraz zwiazane z tymi przepisami
$wiadectwa 1 kontrole,

— przepisy techniczne i sanitarne obowiazujace tylko w niektorych stanach w USA lub réznice w przepisach migdzy
stanami,

— rézne wymogi dotyczace kwalifikacji oraz ograniczenia dotyczace dzialalnosci w poszczegdlnych stanach i lokalnych
okregach regulacyjnych,

— ochrona praw wiasnosci intelektualnej, szczegélnie nieprzestrzeganie nazw pochodzenia i rézne przepisy dotyczace
znakéw towarowych i patentow,

— koszty ochrony prawnej i nadzoru rynku ponoszone przez europejskie przedsigbiorstwa posiadajace prawo do
stosowania oznaczen geograficznych,

— ograniczenia dotyczgce zaméwien publicznych wynikajace z ustawy Buy American Act oraz jej regularnych zmian
majacych na celu rozszerzenie jej zakresu,

— zlozone procedury wizowe oraz dotyczace pobytu, zezwolenia na pracg i prowadzenie dzialalnoSci gospodarczej
w USA,

— ograniczenia lub licencje wymagane na szczeblu federalnym lub stanowym dla niekt6rych dostawcéw ustug.

Przeszkody te nie dotycza wylacznie MSP, ale maja na nie duzo wigksze i bardziej odstraszajace oddziatywanie. W ramach
TTIP wigkszo$¢ z nich bedzie przedmiotem odrgbnych rozdzialéw, ktére beda mialy jednakowe zastosowanie do
wszystklch przedsigbiorstw. Zakres rozdzialu dotyczgcego MSP przewidzianego w TTIP b§d21e zatem do$¢ ograniczony:
wspieranie uczestnictwa wszystkich MSP w rynku transatlantyckim przez udostepnianie odpowiednich informacji
i Scislejsza wspotprace migdzy organami publicznymi odpowiedzialnymi za MSP.

(**)  The Transatlantic Trade and Investment Partnership — Big Opportunities for Small Business (Transatlantyckie partnerstwo handlowo-
inwestycyjne — Duze mozliwosci dla malych przedsigbiorstw), Atlantic Council (http://www.atlanticcouncil.org/images/
publications|/TTIP_SME_Report.pdf, s. 3); Small and Medium Sized Enterprises and The Transatlantic Trade and Investment Partnership
(http:/[trade.ec.curopa.eu/doclib/docs[2015/april /tradoc_153348.pdf); Small companies in a big market (http://www.svensktnaring-
sliv.sefenglish/publications/small-companies-in-a-big-market-how-a-free-trade-agreement-betwee_611404.html).


http://www.atlanticcouncil.org/images/publications/TTIP_SME_Report.pdf
http://www.atlanticcouncil.org/images/publications/TTIP_SME_Report.pdf
http://trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2015/april/tradoc_153348.pdf
http://www.svensktnaringsliv.se/english/publications/small-companies-in-a-big-market-how-a-free-trade-agreement-betwee_611404.html
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2.7. Potrzeba wspierania MSP

2.7.1.  MSP, w szczegdlnosci male przedsigbiorstwa i mikroprzedsigbiorstwa, potrzebuja przede wszystkim — biorac pod
uwage napotykane bariery i ograniczone $rodki — dostosowanych ustug wsparcia i doradztwa, w tym w zakresie szkolenia
pracownikéw (doradztwo indywidualne lub coaching, tutoring badZz mentoring), ktére sa zazwyczaj Swiadczone przez
zrzeszajace je organizacje gospodarcze, zawodowe i branzowe. Nalezy zagwarantowal, by te ostatnie organizacje
dysponowaly koniecznymi zasobami logistycznymi umozliwiajacymi przekazywanie przedsigbiorstwom informacji
i $wiadczenie ustug poradnictwa oraz indywidualnego wsparcia, zwlaszcza dzigki wykorzystaniu europejskich funduszy
strukturalnych i inwestycyjnych (EFSI).

2.7.2.  Oprécz ustug pomocniczych i doradczych dostosowanych do poszczegdlnych MSP w zaleznosci od ich specyfiki
i potrzeb, przedsigbiorstwa powinny dysponowa¢ $rodkami niezbednymi do finansowania inwestycji materialnych
i niematerialnych. W tym celu EKES zaleca, by MSP, w tym MSP chetne do inwestowania na rynkach USA, mialy }atw1e]szy
dostep nie tylko do europejskich funduszy strukturalnych i inwestycyjnych (EFSI), ale réwniez do instrumentéw
finansowych programu COSME, w tym funduszy venture capital i systeméw gwarancji.

2.7.3.  UE powinna dokona¢ przegladu oferty ubezpieczeniowej dla eksportu towaréw i uslug i zapewnic jej rozwoj
zgodnie z zasadami rynkowymi.

2.8. Obecny rozdziat TTIP poswigcony MSP

EKES wyraza zadowolenie, Ze negocjacje obejmuja rozdzial poswiecony MSP, ale pragnie poprawi¢ jego tres¢ i w zwiazku
z tym przedstawia propozycje w czgsci dotyczacej uwag szczeg6towych. Wniosek UE dotyczacy wlaczenia tekstu prawnego
w sprawie ,malych i Srednich przedsigbiorstw” do TTIP zostal przedlozony do dyskusji z USA podczas rundy negocjacji,
ktora odbyla si¢ w dniach 19-23 maja 2014 r. Chodzi o rozdziat precedensowy dla zawieranych przez UE uméw o wolnym
handlu, ktérego tekst zostal opubhkowany w dniu 7 stycznia 2015 r.(*’) Przepisy te przedstawiono w formie
rozdzialu X poswieconego matym i $rednim przedsigbiorstwom. Dotycza one réznych kwestii zmierzajgcych do
zwigkszenia udzialu MSP w handlu i wymiany dobrych praktyk.

2.8.1. Wspdlpraca zwigzana z MSP

Strony powinny wymienia¢ si¢ informacjami, tworzy¢ i udostepniaé narzedzia i zasoby zwigzane z prawami wlasnosci
intelektualnej, przekazywaé sobie informacje na temat najlepszych praktyk regulacyjnych, wspiera¢ $rodki na rzecz
przedsigbiorstw, a takze zachgca¢ do kapitatu wysokiego ryzyka i inwestycji w mate przedsigbiorstwa w celu zwigkszania
konkurencyjnosci MSP w handlu $wiatowym.

2.8.2.  Dane rynkowe i wymiana informacji

Ustep 2 proponowanego obecnie rozdziatu X dotyczy wymiany informacji miedzy stronami. Zaleca si¢ w nim utworzenie
strony internetowej zawierajacej przeglad najistotniejszych informacji (takich jak tekst umowy o partnerstwie trans-
atlantyckim, przepisy celne, wykaz obowigzujacych przepisow technicznych, sanitarnych i fitosanitarnych, zasady
dotyczace zaméwien publicznych oraz procedury rejestracji przedsigbiorstw). Ekspercka grupa zadaniowa ad hoc UE-USA
powinna przeprowadzi¢ wspélng analizg, ktéra dotyczylaby programu harmonizacji danych na temat najbardziej
odpowiednich obszaréw bedacych przedmiotem zainteresowania MSP.

Strony powinny opracowac baz¢ danych online we wszystkich jezykach UE, zawierajaca miedzy innymi wszystkie kody
i stawki celne, reguly pochodzenia lub wymagania dotyczace oznaczania kraju pochodzenia.

2.8.3.  Pomoc techniczna

W tekscie zaproponowanym przez Komisje Europejska wspomina si¢ 0 pojedynczym punkcie informacyjnym (art. X ust. 2
lit. ¢)). Transatlantycka Rada Gospodarcza opowiada si¢ réwniez za utworzeniem takiej struktury. Rozszerzona podsie¢
takich punktéw informacyjnych, wspierana przez wiarygodne organizacje przedstawicielskie MSP utrzymujace state
kontakty w otoczeniu biznesowym UE i USA, moglaby zagwarantowaé odpowiednie oddzialywanie oraz wigksze
zaangazowanie réznych wiladz i szerokiego grona zainteresowanych stron.

2.8.4. Ustanowienie Komitetu MSP

Artykul 4 proponowanego rozdzialu X ma na celu ustanowienie Komitetu Transatlantyckiego.

(**)  http:/[trade.ec.europa.eu/doclib/docs/2015 fjanuary/tradoc_153028.pdf
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3. Uwagi szczegblowe

3.1. Pomiar wplywu réznic w definicji MSP

Europejczycy i Amerykanie nie majg takiego samego rozumienia pojecia ,MSP”, a najwieksza mozliwa rozbieznos¢ waha
si¢ od 250 do 1000 pracownikéw. Ponadto definicja MSP w USA zmienia si¢ w zaleznosci od sektora dziatalnosci (*):
chodzi gltéwnie o przedsigbiorstwa zatrudniajace mniej niz 500 os6b, jednak w niekt6rych branzach moga one liczy¢
maksymalnie 750, a nawet 1 000 pracownikéw. W wigckszo$ci dziedzin nie sg one definiowane w zaleznosci od rocznych
obrotéw lub catkowitego bilansu rocznego.

EKES zwraca si¢ do Komisji Europejskiej o sporzadzenie szczegdtowej tabeli definicji MSP stosowanych w poszczegélnych
sektorach w Stanach Zjednoczonych, a przede wszystkim o podjecie dziatafi w celu upewnienia sig, ze wspomniane réznice
w definicji nie s3 niekorzystne dla europejskich MSP, ktére s3 mniejsze.

3.1.1.  Regulowane i nieregulowane wolne zawody we wszystkich panstwach UE stanowig w roznym stopniu i roznej
formie szczegolny typ MSP. Jako ze ich oferta rynkowa i ustugi opieraja si¢ na spec]ahstyczne wiedzy, wolne Zawody
wymagajg szczeg6lnego zaufania ze strony ustugobiorcdw, a ich niezalezna pozycja wigze si¢ ze szczegdlnymi wymogami.
Oprécz tego, ze s3 znaczacym partnerem gospodarczym, wolne zawody stanowig takze element europejskiego modelu
spolecznego.

3.2. Ocena i monitorowanie wplywu rozszerzonego rynku transatlantyckiego na przedsigbiorstwa eksportujgce
i nieeksportujgce

Majac na uwadze znaczenie malych i $rednich przedsigbiorstw dla gospodarki europejskiej, EKES uwaza, ze nalezy
opracowa¢ plan dotyczacy szczegdlowej oceny skutkéw w odniesieniu do kazdego sektora oraz kazdego panstwa
cztonkowskiego, zwlaszcza jedli chodzi o wplyw na zatrudnienie. Ocena ta powinna dotyczy¢ przewidywalnych
konsekwencji, jakie miatoby dla europejskich MSP wejscie w zycie TTIP w wynegocjowanej obecnie formie. Aby zbada¢
ewentualne skutki utworzenia rynku transatlantyckiego, nalezy przeprowadzi¢ oceng skutkéw ex ante i ex post na MSP,
bardzo male przedsigbiorstwa, mikroprzedsigbiorstwa i wolne zawody, niezaleznie od tego, czy zajmujg si¢ one wywozem,
czy tez nie.

Parlament Europerkl zainteresowal si¢ juz wplywem TTIP na przemys} wytworczy i rynek energii i stwierdzil wplyw
pozytywny, ale zréznicowany w zaleznosci od sektora dziatalnosci (*°). Jednak wptyw na inne sektory gospodarki, scislej
powiazane z gospodarka lokalng (np. rolnictwo, turystyke, rzemiosto, hotelarstwo, technologie informacyjno-
komunikacyjne, gastronomig, przemysl, osoby samozatrudnione, ustugi, wolne zawody itd.), nie zostal jeszcze
szczegdlowo zbadany.

Podczas kolejnych rund negocjacji w sprawie TTIP potrzebne bedg ambitne rozwigzania dla sektora rolnictwa, ze
szczegblnym uwzglednieniem dostepu do rynku, oznaczeni geograficznych oraz §rodkéw sanitarnych i fitosanitarnych.
Konieczne jest zachowanie wysokiej jakosci standardéw unijnych dotyczacych bezpieczenstwa zywnosci oraz zdrowia
zwierzat i ludzi.

Wazne jest, abySmy byli w stanie przewidzie¢, jakie skutki wywrze otwarcie bardziej zintegrowanego rynku
transatlantyckiego na te przedsigbiorstwa. Czy TTIP i nowe ramy konkurencji spowoduja zmiany ich modelu biznesowego
metod ich produkc]l charakteru $wiadczonych ustug lub ich strategii w zakresie inwestycji i zatrudnienia? Nalezy réwniez
przewidzie¢ $rodki i strategie dostosowawcze, ktore umozliwig wszystkim europejskim MSP czerpanie jak najwiekszych
korzysci z TTIP.

3.3. Nowy prog de minimis dla MSP/bardzo malych przedsigbiorstw do ,,testowania” rynku na bardzo malq skalg

Ponizej progu de minimis nie sg naliczane zadne oplaty celne ani podatki, a procedury celne, w tym wymogi dotyczace
danych, s3 minimalne.

Rada Atlantycka, a w bardziej ogélnym ujeciu Stany Zjednoczone, przejawiajg wolg, by podnies¢ obowigzujgce limity do
800 USD za przesylke dla przesylek wysylanych przez male przedsi¢biorstwa do Standéw Zjednoczonych lub Unii
Europejskiej — wobec obecnych limitéw wynoszacych odpowiednio 200 USD lub 150 EUR. W Unii Europejskiej, nawet jesli
towary sg zwolnione z oplat celnych, pobierany jest podatek VAT od przesylek o wartosci powyzej 10 lub 22 EUR
(w zaleznosci od pafistwa cztonkowskiego).

(" https:/[www.sba.gov/sites/default/filesfiles/Size_Standards_Table.pdf
(**)  Komisja ITRE, TTIP impact on European energy markets and manufacturing industries, 2015
(http://www.europarl.europa.eu/RegData/etudes/STUD/2015/536316/IPOL_STU(2015)536316_en.pdf).
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Podniesienie progdéw de minimis dla podréznych przylatujqcych i dotyczacych przywozonych przesylek, szczegdlnie
w sektorze dobr konsumpcyjnych mogloby pomdc MSP, zwhaszcza podmiotom rozpoczynajacym  dziatalnosé
gospodarczg, podejmowaé wywdz na mala skale lub korzysta¢ z handlu elektronicznego, bez koniecznosci placenia
naleznosci celnych. EKES zwraca si¢ do Komisji Europejskiej, by ocenita mozliwosci zrealizowania tego postulatu (wplyw
na dochody z cel, na prawa wiasnosci intelektualnej itd.). EKES z zadowoleniem przyjmuje inicjatywe Un11 Europejskiej
dotyczacy utworzenia bazy danych na temat , 10 rzeczy, ktére trzeba wiedzie¢, by prowadzi¢ handel online” (*6), skierowanej
do podmiotéw europejskich, ktére eksportuja swoje towary do innych pafistw cztonkowskich UE. Komitet jest zdania, ze
tego rodzaju baz¢ danych mozna by réwniez dostosowaé do handlu transatlantyckiego.

3.4. Niezbgdny dostep do wszystkich istotnych informacji na wielojezycznym portalu

EKES popiera wniosek Komisji Europejskiej dotyczacy utworzenia portalu dla MSP i pragnie przedstawi¢ nastepujace
zalecenia:

— wszystkie informacje powinny by¢ dostepne w 24 jezykach urzedowych Unii Europejskiej,
— oprogramowanie powinno by¢ mozliwie proste i fatwe w uzyciu,

— nalezy przetestowaé funkcjonalno$¢ bazy danych na prébce europejskich MSP, po to by zapewnié, ze narzedzie to
bedzie zaspokaja¢ ich potrzeby,

— baza danych powinna zosta¢ réwniez wyposazona w zespot obstugi, ktéry udzielalby odpowiedzi na zapytania z obu
stron Atlantyku.

Ze sprawozdania Komisji w sprawie MSP oraz TTIP jasno wynika, ze chociaz wigkszo$¢ przedsigbiorstw zna przepisy
majace zastosowanie do ich wywozu, nie jest w stanie okresli¢, czy chodzi o $rodki federalne, stanowe lub prywatne.
Dlatego wazne jest, aby wlasciwe organy mogly regularnie sprawdzac ktore procedury lub przepisy odbierane sg jako
szczegolnle trudne dla MSP i sporzadzaé szczegbtowe wyjasnienie i opisy krokéw, jakie nalezy podjaé, by spetni¢ te
wymagania.

3.5. Reprezentatywny Komitet MSP wyposaZony w konkretne prerogatywy

EKES wyraza zadowolenie z faktu, ze istniejgcy juz dialog zostanie zmstytuc]onahzowany przez organy odpowiedzialne za
MSP na szczeblu europejskim i amerykariskim. Uwaza jednak, ze nalezy zapewni¢ odpowiednia reprezentacj¢ organizacji
reprezentujacych MSP w dialogu transatlantyckim po$wigconym tym przeds1¢b1orstwom i nie ogranicza¢ skladu przyszlego
Komitetu MSP wylacznie do administracji krajowych, ale otworzy¢ go na organizacje reprezentujgce MSP/bardzo mate
przedsu;blorstwa i mikroprzedsigbiorstwa po obu stronach Atlantyku. Niektére przepisy ogélne dotyczace MSP bedg mialy
réwniez istotny wplyw na ich pracownikéw i klientéw. Dlatego tez w przysztym Komitecie MSP powinni znalez¢ si¢
w charakterze doradcow przedstawiciele tych grup, tak by mozna bylo od samego poczatku odpowiednio uwzglednié ich
interesy.

EKES proponuje, by przyszly Komitet MSP pehnit nastepujace funkcje: monitorowanie warunkéw zastosowania TTIP do
MSP/bardzo matych przedsigbiorstw i mikroprzedsigbiorstw oraz wplywu tych warunkéw na pracownikéw i klientow tych
przedsigbiorstw; prowadzenie ocen skutk6w; sporzgdzanie wnioskéw w celu rozwigzywania trudnosci napotykanych przez
MSP/bardzo male przedsigbiorstwa i mikroprzedsigbiorstwa, a takze ich pracownikéw i klientéw; organizowanie
komunikacji z tymi przedsi¢biorstwami itp.

3.6. Kampania informacyjna na poziomie krajowym i regionalnym

Istotne jest to, by MSP mialy dostep do prawidlowych informacji, jesli chcemy, by mogly one korzystaé z nowych
mozliwosci handlowych oferowanych przez TTIP, poczawszy od zniesienia cel przez ulatwienia w handlu po wspdlprace
regulacyjng, ktéra ma doprowadzi¢ do zblizenia lub wzajemnego uznawania ocen zgodnosci, kwalifikacji i przepiséw
regulujacych wykonywanie okre§lonych zawodow.

Informacje te nie mogg by¢ przekazywane wytacznie z pomoca stron internetowych. Aby MSP lepiej poznaly i zrozumiaty
dostepne instrumenty i inicjatywy wsparcia publicznego, nalezaloby z mysla o nich przeprowadzi¢ kampani¢ informacyjna
z dzialem specjalistow w dziedzinie handlu migdzynarodowego i ekspertéw w dziedzinie eksportu i inwestycji w Stanach

Zjednoczonych. Przedsigbiorstwa te wcigz w duzej mierze nie znajg istniejacych narzc;dzi ktoére moga im poméc
w umiedzynaradawianiu sig, takich jak baza danych dotyczqca dost@pu do rynku i sie¢ kontaktéw Europejskiej Sieci
Przedsi¢biorczosci. Aby si¢ uml(;dzynarodoww i rozwuac zagranica, MSP musza przede wszystkim doklada staran
w swoim kraju pochodzenia. Dlatego tez nalezy zwrdci¢ uwage na zasoby i wsparcie, jakie mozna im przyznaé na
poziomie panstw czlonkowskich i ewentualnie UE.

(*%)  https:/[ec.europa.cugrowth/tools-databases/dem/watify/selling-online?language=en
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EKES zaleca réwniez utworzenie sieci stowarzyszeni malych i Srednich przedsigbiorstw europejskich i amerykanskich,
majacej za zadanie propagowanie TTIP z zastosowaniem autentycznego podejScia oddolnego.

3.7. Wzmocnienie europejskiej polityki na rzecz MSP

3.7.1.  Wazne jest, by TTIP nie by%o postrzegane jako sposéb na zlikwidowanie zastrzezonego dla MSP traktowania
preferencyjnego w ramach zaméwien publicznych na szczeblu lokalnym i regionalnym. TTIP powinno utrzymac te
priorytety, pod warunkiem Ze beda mialy jednolite zastosowanie wobec MSP w Europie i w Stanach Zjednoczonych.

3.7.2.  Ponadto istotne jest, by w ramach procesu negocjacji oraz w zakresie wspélpracy regulacyjnej przestrzegano
zasady ,Think small first” (najpierw my$l na malg skalg), tak aby od samego poczatku procesu ustawodawczego
uwzgledniaé priorytety i realia malych przedsigbiorstw i mikroprzedsigbiorstw oraz by chroni¢ ich specyficzne interesy.
W tym celu EKES apeluje, by male przedsi¢biorstwa i mikroprzedsigbiorstwa byly odpowiednio reprezentowane w grupie
doradczej (TTIP Advisory Board).

3.7.3.  Odnosnie do wspélpracy regulacyjnej, nalezy oferowaé MSP, a zwlaszcza malym przedsigbiorstwom
i mikroprzedsigbiorstwom, odpowiednio dostosowane wsparcie, aby poméc im w przestrzeganiu przepisow.

3.7.4.  Nalezy podkreslic, Ze duza liczba przedsigbiorstw, ktére moga inwestowac lub zajmowac si¢ eksportem na rynku
transatlantyckim, to firmy innowacyjne. Potrzebuja one rygorystycznych i zrozumialych przepiséw w zakresie ochrony
whasnosci intelektualnej, zar6wno w Stanach Zjednoczonych, jak i w Unii Europejskie;j.

3.7.5. W odniesieniu do sektora rolno-spozywczego, konieczne jest zwrdcenie szczegdlnej uwagi na przedsigbiorstwa,
ktore opieraja si¢ w produkcji i zwigzanych z nia procesach na wzgledach etycznych, kulturalnych i srodowiskowych.
Nalezy nadal wspiera¢ handel tymi produktami, ktére przyczyniaja si¢ do zrownowazonego rozwoju. Nalezy réwniez
zapewni¢ odpowiednig ochrong oznaczen geograficznych, ktére stanowia gwarancje dla konsumenta, zaréwno co do
pochodzenia produktéw, jak i metod produkcji. UE od wielu lat realizuje polityke jakosci w stosunku do swoich produktéw,
co jest jednym z gtéwnych czynnikéw dajacych przewage konkurencyjng producentom z UE. Ponadto przyczynia si¢ to
w istotny sposéb do zachowania tradycji kulturowej i gastronomicznej UE i pobudza rozwéj obszaréw wiejskich oraz
polityke majacg na celu wspieranie rynku i dochodéw producentéw.

3.7.6.  EKES analizuje w innej opinii do$wiadczenia zwigzane ze ,Small Business Act” (SBA) w Stanach Zjednoczonych
i UE, by dobrze zrozumie¢ korzysci, jakie amerykanski ,Small Business Act” oferuje amerykansklm MSP np. w zakresie
dostepu do zaméwienn publicznych i finansowania. Pozwoli to w odpowiednim czasie zaproponowa¢ udoskonalenia
i efektywniejsze metody pracy w ramach europejskiego SBA, tak by byt bardziej korzystny dla europejskich MSP i bardziej

wigzacy.
Bruksela, dnia 2 lipca 2015 r.
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